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Berliner Energietage 2018: Zur Rolle von Erdgas / „grünem“ Gas in der 
Energiewende – Lösungspfad, Überbrückung oder Sackgasse 
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WER IST VNG?  
 
WIE SIEHT UNSER UMFELD AUS? 
 
WAS IST UNSER ZIEL? 
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Wer ist VNG? 
Unsere Geschäftsbereiche – unsere Vision 
 



Ulf Heitmüller, AR-Sitzung der LVV, 22.09.2017 

Wie sieht unser Umfeld aus?  
Das Gasgeschäftsumfeld vor großen Veränderungen  
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Wohin entwickelt sich die „Gaswelt“? 
Gas-Szenarien – 2025/2050 – Fokus Deutschland  
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Was ist unser Ziel? 
Neue Geschäfte als langfristiger Wachstumskern 
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Neue Geschäfte – wo sehen wir Potential? 
Kompetenzbasiertes Wachstum in drei Geschäftsfeldern 
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WAS TUN WIR BEIM THEMA 
WASSERSTOFF UND GRÜNES GAS?  
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Chancen und Potenziale von „Grünem“ Wasserstoff 
Pilotprojekte und erste Erfolge 
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400 Tankstellen 
bis 2023 

FCEV – Fuel Cell Electric Vehicle – Brennstoffzellen-Fahrzeug 



Chancen und Potenzial von „Grünem“ Wasserstoff 
Industrielle Anwendung  
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Beispiel Mitteldeutsches Chemiedreieck 



Die VNG-Gruppe und das Thema Wasserstoff 
Wofür steht HYPOS?  
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Quelle: LINDE AG 

Alleinstellungsmerkmale in Ostdeutschland 
 Zweitgrößtes Wasserstoffpipelinenetz in Deutschland (150 km) 
 Kavernenspeicher und Umspannwerke in direkter Umgebung 
 Hohes Potential an kombinierter PV + Windkraft in Deutschland  

-  Kavernenspeicher 

UGS Bad Lauchstädt 

HYPOS schafft eine Modellregion in Mitteldeutschland 
für sicheren, bezahlbaren und grünen Wasserstoff 
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METHANISIERUNG 
 
 
 
 

 Wasserstoff-Pipeline 
 
 
 
 

Erdgas-Pipeline 
 
 
 
 

ELEKTROLYSE 
 
 
 
 

Wasserstoff-
Kaverne 

grün/grau 

 

H2 

Synthetisches Gas (SNG) 

Speicherprodukt - 
Basis für H2- 
Anwendungen grün/grau 
 
Chemie: Power to Products 
Mobilität: Power to Fuels (eFuel), 
Power to Liquids 
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Die VNG-Gruppe und das Thema Wasserstoff 
HYPOS: Nutzungspfade und Verwertung | Fokus auf VNG 

Umstellung von Pipelines & 
Transportprodukt H2 / SNG  
Basis für mehrere Nutzungspfade  
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WIE SIEHT DIE ZUKUNFT AUS?  
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Insgesamt wurden 10 Studien mit weitreichenden Klimaschutzszenarien ausgewählt 
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Relevanz von P2G  
in kosteneffizienten 

Szenarien 
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enervis - 
Systemupdate 
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META-Studie Sektorenkopplung 
„Analyse einer komplexen Diskussion“  
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Erläuterungen 

Nebenstehende Grafik zeigt den Zusammenhang zwischen 
P2G-Bedarf und Ambitionsniveau der CO2-Reduktion. 

 
• Klar erkennbar ist die Rolle von P2G als „Deep-

Decarbonization Technology“.  
 

• Mit steigenden Ambitionsniveau steigt die Nutzung von 
P2G an. 
 

• Ab 80 % gibt es keine Szenarien ohne P2G mehr 
(wenngleich zum Teil niedrig). 
 

• Jedoch ist auch in den „95 % Szenarien“ eine große 
Streuung festzustellen.  

 

P2G Mengen in 2050 

META-Studie Sektorenkopplung 
P2G Bedarf im Jahr 2050 
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Bemerkungen 

• Im Mittel der Studien sinkt der Gasverbrauch mit 
höherem CO2-Reduktionsziel. Es verbleibt ein 
relevanter Sockel. 
 

• Es existieren Ausreißer nach unten (Studien von BDI 
und Öko-Institut). 
 

• In allen Studien besteht ein Konsens darüber, dass die 
Gasinfrastruktur einen wichtigen Beitrag zur 
Energiewende leisten kann und somit die Existenz der 
Infrastruktur gesichert werden sollte. 
 

• In der Mehrheit der Studien verbleibt auch in 2050 und 
auch bei weitreichender Dekarbonisierung ein relevanter 
Gasverbrauch von mehr als 600 TWh. 

 

Gasverbrauch in 2050 

META-Studie Sektorenkopplung 
Gasverbrauch im Jahr 2050 
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WAS BRAUCHEN WIR? 
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Wirtschaftlichkeit 

Technologieoffenheit 
 
Investitionssicherheit 
 
Anreize statt Verbote  
 
CO2-Vermeidungskosten  
als Leitwährung 
 
Akzeptanz 
 

Was brauchen wir?  
Notwendige Rahmenbedingungen 
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